
CAPÍTULO 2

1. Presupuesto Nuevo: CAP 2

2.
a. Seleccionar cliente (existente o nuevo) - click lupita

b. Tipo de Cliente
i. Existente

1. Buscar (si ya sabes la razón social o el contacto, lo podes ingresar
en el texto, de lo contrario clickeas buscar y te trae todos los clientes
registrados)

2. Poder editar el cliente ya creado con el lapiz
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3. O si los datos ya precargados están ok agregarlo al presupuesto con
el icono de agregar.

Es importante siempre tener los datos actualizados porque son los que luego se cargan para la
condición de venta y el contacto de la obra con los mailings automáticos (de todas formas los
contactos de la obra se pueden modificar si es necesario, pero los datos del contrato no).
También tener en cuenta si ya existe el contacto no perder tiempo cargando todos los datos de nuevo
porque después facilita el proceso de relleno para los datos de la condición de venta.

ii. Nuevo - se cargan todos los datos y clickea sobre guardar. El mail que se
incorpore en la ficha de cliente nuevo es el que luego va a usarse para el
envio de la condición de venta.
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3. Una vez se selecciona el cliente:
a. Asignar el responsable de obra (no es requisito para realizar el

presupuesto inicial, es obligatorio únicamente para el pase a contrato). Este e-mail
permite el envío automático de planos y mails automáticos solicitando estado de
la obra y otros datos, lo que funciona a modo de cobertura de la empresa cuando
una obra se retrasa y reclaman la instalación “urgente”, ya que si el arquitecto no
responde los mails con la información solicitada, se avisa que pueden existir
demoras. Todos los mails salen con copia al vendedor para que esté al tanto y
también actúe de activador y también al mail de obras y proyectos de la empresa
instaladora.
Ejemplos de algunos de los mails automáticos que se envían:

b. Asignar Provincia, Localidad y Zona

c. La dirección y el número no es obligatorio en el presupuesto inicial
d. En el caso de estar realizando un presupuesto para una dirección que ya se

presupuestó ya sea porque primero se compró un ascensor y después otro o porque
se tienen que realizar dos presupuestos distintos por tener distintas características
seleccionar el mismo desde la lupita para vincularlos y una vez pasado a contrato se
incorporen en la misma obra.
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Se puede buscar por el nombre por una dirección exacta o sin escribir el nombre y te trae
todas las direcciones registradas.
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4. Caraterísticas Técnicas
a. Seleccionar el tipo de ascensor. Para los equipos estándar se precargan la mayoría

de datos. Para los que NO son estándar (hidráulicos, privados, electromecánicos,
etc) hay que llenar más datos.

5. En la sección de precio se puede seleccionar un proveedor que provea el equipo completo
(CAP 3) y solicitar presupuesto para luego tener el detalle en la sección de costos de equipos
completos (CAP 4).

6. Mail automático de pedido de presupuesto ascensor completo a proveedor: Link con Ejemplo
7. Se selecciona el tipo de penalización (según corresponda), el cual genera un scoring de

“prioridad” a la hora de crear la obra y colabora con la organización y el sistema de gestión
(CAP 5).

https://drive.google.com/file/d/1_tZXb4se-lxyw0nbwrVTKNogxBB3Utuc/view?usp=drive_link
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8. Seleccionar Estado y Guardar. Si se selecciona borrador no es
necesario ingresar todos los datos aunque fuesen obligatorios. En el
único momento que se activan las validaciones es al pasar al estado presupuesto y contrato.


